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AWS合作伙伴网络

全球超过三万家APN合作伙伴

在中国我们已有数百家合作伙伴

核心级, MSP 和能力计划合作伙伴业绩成长速度更快
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时间（客户的“云计算之旅”）

合作伙伴为客户云计算旅程增值
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APN合作伙伴体系

咨询合作伙伴
系统集成商

咨询服务商

管理服务

数字内容服务商

增值分销商

级别
核心级
进阶级
标准级
注册级

技术合作伙伴
独立软件开发商

SaaS/PaaS

操作系统供应商

数据库供应商

开发工具

安全及管理

级别
进阶级
标准级
注册级



APN合作伙伴级别及要求

咨询合作伙伴

注册级

标准级
$1K/月AWS使用量

2 AWS 认证

2 客户成功案例

进阶级
6 AWS 认证

$50K/月AWS使用量

6 客户成功案例

核心级
28 AWS 认证

AWS使用量

10客户成功案例

技术合作伙伴

注册级

标准级
2 客户成功案例

AWS 支持 开发人员级别+

产品在AWS平台中正式提供

进阶级
产品在AWS平台中正式提供

$50K/月AWS使用量 or APN 能力

6 客户成功案例

通过 Well-Architected 审核

AWS 支持 商业级别+• APN 能力

• MSP 或 DevOps

• AWS 支持 商业级别+ aws.amazon.com/partners



AWS合作伙伴网络(APN)

提供资源支持AWS产品开发

通过培训提高您的人员能力

帮助合作伙伴建立交付模式

提供合作伙伴市场推广支持

提高合作伙伴在AWS上的销售业绩



加入AWS合作伙伴网络APN开启您的云之旅

加入AWS合作伙伴网络1

制定
商业计划

2

得到AWS认证 3

成为更高级别的合作伙
伴得到更多支持

4

加入合适的APN合作伙伴计划5
和AWS一起进行市

场推广
6



成为APN合作伙伴的益处



技术支持

线上技术人员培训与认证

课堂培训辅助

技术白皮书

技术网络论坛会

AWS Quickstarts

产品开发抵用券

AWS合作伙伴解决方案架构师

AWS专业服务训练

AWS专业服务合作机会

路径图



业务支持

线上AWS培训认证视频

商业白皮书

• “How to Build Your Business on AWS:  Best Practices for Consulting 

Partners”

• “How to Build Your Business on AWS: Best Practices for Technology 

Partners” coming soon!

共同制定商业计划

• 商业计划

• AWS合作伙伴发展经理



销售和营销支持

合作伙伴训练营

客户注册商机

和销售团队紧密合作

POC资源

AWS 试用方案

AWS Marketplace

“Immense amount of tools and 

resources, co-marketing events have 

really lended to the accelerated success 

that we’ve enjoyed thus far. We’re 

excited about what we’ve done with 

APN.” - Fortinet



市场开发资源

AWS品牌

AWS合作伙伴解决方案名录

联合市场营销和推广活动

Email Platform 

Syndicated Web Content

能力计划和MSP合作伙伴的推广



如何成为AWS合作伙伴



注册成为AWS合作伙伴

https://aws.amazon.com/cn/



制定一份商业计划
制定一份商业计划，充分使用APN的资源与帮助

内容包括

与AWS的合作前景

制定成功的衡量标准(KPIs)

市场划分

产品或解决方案设计

基于AWS的产品与方案

培训与认证

市场开拓计划

销售计划

进度跟进



组建一个专业的团队

技术实施

给技术人员制定AWS认证目标

设定奖励，鼓励员工得到认证

奖励员工得到高级认证

奖励员工得到更多的认证

创建AWS学院计划

销售

AWS专业销售

所有人员获得业务和技术专员资格鉴定

奖励员工发展新客户

制定适合云业务的佣金制度

销售产品和解决方案，推动客户云转型

合作伙伴取得AWS资格鉴定和AWS认证，获得更多更好的回报



合作伙伴学习路径
aws.amazon.com/partners/training/learning-plan/ 

学习路径助您成功:

在线培训 进修课程

了解AWS平台 增长AWS知识与技能 更好地服务您的客户

咨询合作伙伴

AWS合作伙伴训练营
大数据及分析

AWS 业务
专员课程

AWS TCO 和云经济学

技术合作伙伴

AWS 技术
专员课程

大数据技术
基础知识

(选修)

AWS安全
基础知识
（选修）

基础课堂

AWS合作伙伴训练营
业务人员基础课程

公开课及认证考试

Architecting on AWS

AWS认证考试准备研讨会

AWS 认证考试

AWS专业交付
最佳实践培训班

在线培训 进修课程

AWS合作伙伴训练营
大数据及分析

AWS 业务
专员课程

AWS TCO 和云经济学

AWS 技术
专员课程

大数据技术
基础知识
（选修）

AWS安全
基础知识
（选修）

基础课堂

AWS合作伙伴训练营
技术人员基础课程

公开课

Architecting on AWS

（选修）

AWS Technical Essentials

AWSome 

Day



AWS认证

了解更多信息 aws.amazon.com/certification

AWS Certified Solutions 

Architect – Associate

AWS Certified

Developer – Associate

AWS Certified SysOps

Administrator – Associate

解决方案架构师 开发人员 运维管理

AWS Certified Solutions 

Architect – Professional
AWS Certified DevOps Engineer – Professional



加入APN合作伙伴计划

交付模式 市场支持

Channel Reseller Program

MSP Partner Program

SaaS Partner Program

China Region Partner Program

AWS Marketplace

Government Partners

Competency Program

能力计划

Direct Connect Partners

Partner Funding Benefits



APN 能力计划

主要益处

• 定向转长发展

• 更多的支持

• 在AWS网页上推广

• 共同的市场推广活动

• 在合作伙伴目录中主
推

认证在各个领域有能力的合作伙伴

大数据 Mobile 安全

存储

市场营销 数字媒体 医疗 生命科学

Microsoft SAP Oracle

DevOps



AWS托管服务计划MSP

• AWS创造了托管服务的新高度

• MSPs必须通过深度的审计，并获得75分以上的成绩, 能力包括:
• 创建
• 迁移

由第三方审计公司进行审计

• Includes validated Technology Partners that are MSP Enablers

• 成为MSPs，可以获得更多的支持资源

$110B projected managed services revenue within the total cloud market. - 451 Research

VALIDATED AWS TECHNOLOGY PARTNERS TO ENABLE MSPS

• 自动化
• DevOps

• 优化
• 安全

• 服务级别
• 监控



AWS软件即服务计划SaaS
完全创新的软件应用模式

新产品开发

• 技术支持

• SaaS论坛

• Reference Architectures

• Innovation Sandbox

新客户上线

• AWS SaaS 试驾

• AWS Marketplace 推广

• 市场推广

• SaaS POC 支持



APN中国区合作伙伴计划

中国区合作伙伴计划提供额外的针对中国市场的营销，技术和业务支持工
具，支持合作伙伴满足AWS中国基础设施上的中国客户的独特需求。该计
划为APN合作伙伴提供利用AWS在中国开展业务并为其客户提供中国区域
业务支持的能力

成为中国区合作伙伴的要求

APN标准(Standard)和高级(Advanced)以上成员

具有中国注册的法人经营实体(China legal entity)

制定中国市场商业计划以获取更多支持

AWS中国（北京）区域由光环新网运营



如何成为AWS

紧密的合作伙伴



登陆APN门户



合作伙伴实力表 1



合作伙伴实力表 2



管理合作伙伴解决方案名录信息



管理和申请APN附加计划

中国区域合作伙伴计划提供额外的针对中国市场的营销，技术和业务支持工具，支持合作伙伴
满足ASW中国基础设施上的中国客户的独特需求。该计划面向在中国注册了合法实体的标准
级和更高级别的APN咨询和技术合作伙伴，为APN合作伙伴提供利用AWS在中国开具业务并
为其客户提供中国区域业务的能力。
符合要求的合作伙伴可以登陆APN门户在“View my APN Account”进行申请，届时会有合作伙伴经
理和您一起进完成“中国区商业计划”



下载AWS合作伙伴Logo 



使用培训资源



注册商机



以下信息必填！！
 项目名称

 业务需求/痛点

 现有架构描述（本地服
务器/AWS/其他云平台）

 预算情况

 客户AWS用量预估
（是否大于100美金/

月 ）



APN合作伙伴项目注册及分发流程
合作伙伴商机注册分发流程
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A
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S 
BD

项目注册 项目分发 项目跟进 项目状态汇总

合作伙伴

项目注册

项目查重
检查项目信息

是否完整

BD 和合作伙伴更新

项目情况与进展

查询Account 

owner并转出

BD决定是否

接受

重复

接受项目

拒绝项目

在SFDC系统转

Lead为oppty

不完整

SFDC报表



注册商机处理流程

• APN Portal注册商机自动同步到AWS salesforce 系统，合作伙伴运营经理会
在收到商机后两日内处理

• 如果商机信息不完整，合作伙伴运营经理会邮件通知合作伙伴重新提交商机
（合作伙伴商机一旦提交不能更改）

• 信息完整的商机会做查重，重复商机由AWS客户经理判断是否接受新商机

• 信息完整且不重复商机，将直接在salesforce系统转成AWS opportunity转给
AWS客户经理，同时AWS客户经理，合作伙伴开发经理（PDM）及合作伙伴
会收到邮件通知

• AWS客户经理和合作伙伴持续更新项目进展，直至产生业绩或放弃

• AWS产生合作伙伴注册商机报表，以追踪商机进展和产生的业绩



项目注册常见问题

• APN和Salesforce的同步需一定时间，如超过一周未收到项目分发通知邮件，
请发邮件至APN-China@amazon.com

• 除系统必填信息外，务必在项目描述中填写我们要求的信息，否则合作伙伴
运营经理只能在Salesforce.com关闭此商机，并要求合作伙伴从新注册一个

信息完整的商机。要求此步骤的原因是新的流程中，合作伙伴运营经理直接
将合作伙伴注册商机在salesforce系统中转成opportunity转至AWS客户经理名
下，所以注册商机需符合AWS opportunity的要求。

• 关于合作伙伴项目注册相关问题，请联系APN-China@amazon.com



无法登陆 APN Portal

如果您忘记登录密码，请进入APN Portal登录界面

点击左图中的忘记密码，按要求执行后续操作

关于除密码以外的登录问题，请点击此处Contact Us

按照要求填写相关信息，即可得到相关帮助

https://www.apn-portal.com/
https://www.apn-portal.com/knowledgebase/?cu=1&fs=ContactUs&l=en_US


已登陆 APN Portal



 APN Portal 登录

 合作伙伴升级

 合作伙伴账户合并

 认证人员添加

 合作伙伴信息更改

 其他您所能在这里发现的问题

请您在提交问题时，提供尽可能详细的描述

请提供Partner Account | SPMS ID | Website | Alliance Lead 等基本信息

添加认证人员，请提供注册考试所用邮箱、工作邮箱以及考试通过日期，证书编号级别等信息

其他未尽事宜，请联系APN-China@amazon.com

联系我们

mailto:APN-China@amazon.com


Thank You！


